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KRATEK BIO

Diplomantka Poslovno-ekonomske
fakultete v Mariboru se je vpisala na
magistrski študij davčnega prava na
Pravni fakulteti v Mariboru in kasneje na
Executive MBA na Poslovni šoli Cotrugla v
Zagrebu, kjer je leta 2009 diplomirala. 
Izkušnje je nabirala v podjetjih Atlantic
Grupa, Steklarna Hrastnik, Monsadria,
kjer je vodila prodajne ekipe za domači in
tuji trg ali bila na položaju direktorja. 

Zadnjih 6 let kot lastnica podjetja
Spiriton trenira prodajne ekipe in
organizira vodstvene delavnice.
Specializirana za področje prodaje
sodeluje pri projektih tržne preobrazbe,
odpiranju prodajnih poti in razvoju
naprednih strategij poslovanja. Posebno
je orientirana v povečevanje zavzetosti
zaposlenih in profitabilnost prodaje.
Tujim podjetjem pomaga predvsem pri
vstopih in razvoju lokalnega trga
(Slovenija, Hrvaška, BIH), slovenskim
zagonskim podjetjem pa pri iskanju tujih
vlagateljev.

Kot prodajna trenerka razvija
kompetence prodajnim ekipam in
usposablja vodje prodaj za učinkovito
organizacijo in vodenje sodelavcev.

Na Poslovni šoli Altius v Zagrebu  je
gostujoča profesorica pri predmetu
Vodenje in izgadnja timov. Je tudi
certificirana trenerka L.1 in L.2 Points of
you® Akademije za uporabo orodij in
facilitacijo coachinga. Že dve leti
sodeluje z  Modro akademijo, kjer kot
predavateljica govori na temo coachinga.

Je ustanovna članica WomenH2H mednarodne
organizacije, ki pomaga ženskam pri gradnji
lastnega posla ter osebnega in profesionalnega
razvoja. Je tudi članica upravnega odbora in
vodja BIC - Centra poslovne inteligence, ki je
namenjen mreženju podjetnikov in podjetnic.

K O N T A K T N I  P O D A T K I :

Strateško planiranje

KOMPETENCE

Prodaja in marketing

Vodenje in gradnja timov

Prodajna strategija in izvedbeni načrti

Facilitiacija skupinskega coachinga

Business Development


